VERTRIEB

Web-Marktplatz

Das OSV-Angebot ,Finmas" vernetzt Anbieter und Berater.

eit hat Frank Axel nicht zu verschen- |
ken. Doch Sparkassen bendtigen |
i laufenden Vertriebsprozess werden aus
viel Zeit fiir die Abwicklung des Neuge- !
schifts als ihre Wettbewerber, zitiert der |
Abteilungsleiter Markt beim Ostdeut- |
schen Sparkassenverband eine Studie |
des DSGV. Abhilfe soll der webbasierte Fi- |
nanzmarktplatz fiir Sparkassen , Finmas"
schaffen: ,Mit der neuen Online-Trans- |
aktionsplattform kénnen wir uns neue |
Vertriebswege erschlieBen und werden |
effizienter”, sagt Axel, der gleichzeitig |
Mitgeschiftsfithrer von Finmas ist. Das |
System vernetzt auf Basis der etablierten |
Online-Transaktionsplattform von Hy- |
poport mehr als 40 Produktanbieter mit |
{ bei Finmas in Erscheinung treten, doch

Das birgt viel Potenzial fiir kiinftiges Ge- |
schift, allerdings muss man esverstehen, |
gerade auch als Neuankdémmling in der |

durchschnittlich mehr als dreimal so

mehreren Tausend Finanzberatern.

sequent eingesetzt, gebe es so gut wie
keine manuellen Prozesse mehr. Im

einer Anwendung heraus Produktange-
bote der Partner gesammelt, relevante
Kundendaten aufgenommen, Kredit-
machbarkeitspriiffungen gestartet — und
es wird bei positiver Entscheidung ein
mit den jeweiligen Daten dynamisch ge-
nerierter Vertrag ausgefertigt. Mit die-
ser Prozessoptimierung sollen bis zu
50Prozent der Bearbeitungszeiten gespart
werden. Axel: ,Man muss sich Ziele setzen,
im Zweifelsfall auch sehr ehrgeizige.”
Beider Sparkasse Leipzig ist man in die-
ser Hinsicht guter Dinge. Vorerst werden
die Leipziger zwar nur als Baufinanzierer

schon bald soll sich das Engagement
in einem Gesamtvolumen von rund 15
Mio. Euro niederschlagen, geht es nach

Informationsfiille auf sich auf- Privatkundenvorstand  Mar-
merksam zu machen. Zusdtz- . . tin Biicher. Im zweiten Schritt
lich zur Baufinanzierung ver- »Wir kénnen kénnten Baufinanzierungen
spricht sich Axel gerade beim Uns neue iiber die Plattform vermittelt
Allzweckdarlehen S-Card-Plus . werden, die aufgrund der eige-
viel vom neuen Marktplatz, Vertriebs- nen Risikostrategie nicht selbst
da die Sparkassen hier ein Al- wahrgenommen werden. ,So
leinstellungsmerkmal hatten. wege er- kénnten wir Lésungen fir un-
Ob sie bei Finmas als Produkt- schlieRen sere Kunden finden und sie
Anbieter auftreten oder auch trotz einer Vermittlung an uns
als Vermittler an Dritte titig und werden binden*®, sagt Blicher.

werden, liegt im Ermessen des effizienfer.“ DochbevordieBearbeitersich

jeweiligen Instituts.

Die LBS Ostdeutsche Landes-
bausparkasse hat sich fiir das
gesamte Spektrum entschieden
und wird kiinftig auch neuen
Vertriebspartnern den Zugang

zu ihren Produkten ermoglichen. Allein |
2008 wurden 3,2 Mrd. Euro Baufinanzie- |
rungsvolumen in ihrem Geschiftsgebiet
iiber die Hypoport-Plattform vermittelt - :
die aber weder bei der LBS noch bei threm
Verbundpartner Sparkasse in den Biichern
stehen. Dies soll nun die Teilnahme an dem
darauf aufgesetzten Finmas richten. ,Wir
sehen schon jetzt ermutigende Zeichen, |
obwohl Finmas erst Ende 2009 im Echtbe- |
trieb gestartet ist“, sagt Werner Schifer, |
Vorsitzender LBS Ost. So wurden bereits |
erste Finanzierungen iiber die Plattform |
abgewickelt. Und Anfragen zu Finanzie- |
rungen, die nicht ins Portfolio passten, wur- |
| gefiillten Internet-Marktplatz fiir Spar-
Jtechnischen Quanten- !
sprung” spricht Klaus Kannen, zweiter
Finmas-Geschéaftsfithrer und Vorstands- |
mitglied der Hypoport Finance AG. Kon-

den an die ortliche Sparkasse vermittelt.
Von einem

Frank Axel, OSV-
Marktexperte und
Finmas-Mit-
geschiftsfiihrer

bei Finmas einloggen diirfen,
miissen sie erst eine Schulung
durchlaufen. Einen Tag heif3t
es, sich durch das im Sparkas-
sen-Layout gestaltete Front
End zu klicken und dafiir zu
sorgen, dass die Ampel bei den einzelnen
Ablaufen auf Grin springt. Zusammen
mit den Aufsetzkosten fiir das System
schlagen so einmalig wenige Tausend
Euro an Startkosten fiir die beteiligten
Sparkassen auf. Weitere Fixkostenbldcke
miissen nicht geschultert werden. Nur
wenn ein Geschift iiber die Plattform
zustande kommt, fillt noch eine entspre-
chende Transaktionsgebiihr an.

Bisher sind achl Institute unterschied-
licher Gréfenordnungen mit von der
Partie — von der Sparkasse MeilRen bis zur
Sparkasse Leipzig. Nach und nach soll
sich Finmas in diesem Jahr zu einem gut

kassen entwickeln — durchaus auch tiber
die ostdeutschen Filialen hinaus. =

Heike Dettmar



